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 چکیده     
تحت  ینینو یها رخ داده است که به ظهور روش یالملل نیب یدر حوزه روابط تجار  یاساس یتحولات ،یلادیم ۱۹۸۰از دهه 

کشورها، و  نیکاهش موانع داد و ستد ب ،یمبادلات تجار  لیها با هدف تسه روش نیاند. ا "تجارت متقابل" منجر شده یعنوان کل
اند.  گشته لیتبد یالملل نیدر مناسبات ب ید یکل یاز ابزارها یکیبه  جیو به تدر  ندا شده یطراح یاقتصاد یها یهمکار  یارتقا

 شیاز جمله افزا یدر تحقق اهداف کلان اقتصاد ینقش مؤثر  ،یاقتصاد نینو یکردهایاز رو یکیعنوان  تجارت متقابل، به
 یها روش یو اقتصاد یحقوق لیتحل .کند یم فایا یفرامرز  یها یهمکار  تیو تقو یکالا و خدمات، بهبود تراز تجار  انیجر 

 شیافزا ،یو فن یمنابع مال نیاهداف شامل تأم نیاست. ا کردهایرو نیا نیادیاهداف بن یستجارت متقابل مستلزم برر  یقرارداد
انواع  یجامع به بررس ی. مقاله حاضر با نگاهشود یم یجهان یبه بازارها یدسترس لیکشورها و تسه ید یتول یها یتوانمند 

. دینما یم لیها را تحل مختصر درباره هر روش، نقاط قوت و ضعف آن حاتیتجارت متقابل پرداخته و ضمن ارائه توض یاه روش
از  یر یگ پژوهش با بهره نیا و تجارت افست اشاره کرد. دیمتقابل، توافقات بازخر  دیبه تهاتر، خر  توان یها م روش نیا نیتر  از مهم

 نییتب یالملل نیو تعاملات ب یاقتصاد داریها را بر توسعه پا روش نیا یو اقتصاد یاثرات حقوق کند یتلاش م یلیتحل کردیرو
 است. یالملل نیب یها یهمکار  یدر ارتقا آننقش  یاز تجارت متقابل و بررس یجامع و کاربرد یلیارائه تحل ،ی. هدف اصلدینما

 تهاتری تسویه ،افست متقابل، بیع متقابل، خرید ،کلید واژگان: تجارت متقابل

 

 

 

 

 

 
 
 
 



 قدمهم     
را شامل  یتجار  یاز سازوکارها یعیوس فیط ،یالملل نیدر مبادلات ب ریپذ انعطاف یاز ابزارها یکیعنوان  تجارت متقابل به

متعهد  گریمنافع طرف د یمعامله علاوه بر تعهدات متعارف، به انجام تعهدات متقابل در راستا نیکه در آن طرف شود یم
از موارد،  یار یباشند و در بس یگذار  هیسرما یحت ای یکالا، خدمات، فناور  نیمتعهدات ممکن است از نوع تأ نی. اشوند یم

مبادلات است، بلکه  لیتسه یبرا یاقتصاد کردیرو کیتنها  قرارداد ندارند. مفهوم تجارت متقابل نه یبا موضوع اصل یتیسنخ
 1.است قیدق یبررس ازمندیرا در بر دارد که ن یا دهیچیپ یحقوق یها جنبه

مواجه هستند، تجارت متقابل  یتجار  یها تیمحدود ای ،یاقتصاد یها میتحر  ،یاز کشورها با موانع ارز  یار یکه بس یطیشرا در
کالا محدود  میشکل به معاوضه مستق نیتر  ها، که در ساده روش نی. اابدی یم تیموانع اهم نیدور زدن ا یبرا یعنوان ابزار  به
 نیگز یپرداخت جا زمیمکان کیعنوان  اغلب به کنند، یبروز م یخارج یگذار  هیسرماشکل  هحالت ب نیتر  دهیچیو در پ شوند یم

 یدگیچیبه همراه دارند؛ از جمله پ زیرا ن یفراوان یها چالش یو اقتصاد یسازوکارها از منظر حقوق نیحال، ا نی. با اکنند یعمل م
 2.معاملات نیا یاز اجرا یناش یها سکیر  تیر یحدود تعهدات متقابل، و مد نییقراردادها، تع میدر تنظ

 دیتجارت متقابل با یدر مفاد قراردادها وابسته است. قراردادها تیو شفاف قیدق میتجارت متقابل به تنظ ،یمنظر حقوق از
 یکنند. موضوعات یر یجلوگ یوضوح مشخص کرده و از بروز اختلافات احتمال را به نیشوند که تعهدات طرف میتنظ یا گونه به
 یها لیتحل ازمندیاست که ن ییها تعهدات متقابل از جمله چالش یو نحوه اجرا ،یر محل داو  نییانتخاب قانون حاکم، تع رینظ

افست،  ای( بک یمتقابل )با عیب ریتجارت متقابل، نظ یها از روش یار یاز آنجا که بس ن،یاست. علاوه بر ا قیدق یو پژوهش یعلم
 .ابدی یدوچندان م تیتعهدات اهم نیا یاجرا یمشخص برا یحقوق یها چارچوب دارند، وجود ازیبه تعهدات بلندمدت ن

تا  دهند یها به کشورها امکان م روش نیقابل توجه است. ا زین یچندجانبه خود، از منظر اقتصاد تیماه لیمتقابل به دل تجارت
 نیدهند. با ا شیرا افزا یصادرات یها کرده و همزمان فرصت نیخود را تأم ازیکالاها و خدمات موردن ،یارز  ریبدون اتکا به ذخا

 یبرا یبه بستر  ایرا محقق سازد  یتجارت متقابل توانسته است اهداف توسعه اقتصاد ایآ که شود یپرسش مطرح م نیحال، ا
 شده است؟ لیدر حال توسعه تبد یاز کشورها افتهی توسعه یکشورها یبردار  بهره

قرار  یتجارت متقابل مورد بررس یها انواع روش ،یو حقوق یاز منابع معتبر علم یر یگ پژوهش تلاش شده است تا با بهره نیا در
 یابیارز  یالملل نیب یها در رفع موانع تجار  آن یها، کارآمد  روش نیا بیو معا ایمزا لیاست که ضمن تحل نیا ی. هدف اصلردیگ

سازوکارها در  نیا یو اقتصاد یحقوق راتیتأث الملل، نیمتقابل در نظام حقوق تجارت ب تجارتبا توجه به نقش  ن،یشود. همچن
هاست  پاسخ به آن یپژوهش در پ نیکه ا یقرار خواهد گرفت. سوالات اساس یدر حال توسعه مورد بحث و بررس یکشورها

 :عبارتند از
 اند؟ را در کاهش موانع تجارت داشته ریتأث نیشتر یتجارت متقابل ب یها از روش کی کدام

 اند؟ معاملات مؤثر بوده نیا لیموجود تا چه حد در تسه یحقوق یها چارچوب
 افتهی توسعه یسوءاستفاده کشورها یبرا یبه ابزار  ایاند  در حال توسعه شده یکشورها یها موجب توسعه اقتصاد روش نیا ایآ

 اند؟ دهیگرد لیتبد
ها پرداخته و  روش نیا بیو معا ایمزا یقیتطب لیانواع آن، به تحل یبند  جامع از تجارت متقابل و طبقه یفیمقاله ضمن ارائه تعر  نیا

 آن ارائه خواهد کرد. ییو اجرا یحقوق یها بهبود چارچوب یبرا ییشنهادهایموجود، پ یها و پژوهش یبا توجه به تجارب عمل

                                                 

1 Baker, P. (1983). International trade mechanisms: Countertrade and barter systems. New York: Routledge. P. 375. 
2 Demiramon, R. (1982). Countertrade: A comprehensive analysis of reciprocal trade systems. London: Macmillan. P. 24. 



 معاملات تهاتری ساده -۱
است  یمبادله اقتصاد یها روش نیتر  ییاز ابتدا یکی شود، یم ادی زیعنوان مبادله کالا به کالا ن ساده که از آن به یمعاملات تهاتر 

از  یار یدر بس وهیش نی. اشوند یمعامله رد و بدل م نیطرف انیمانند پول م یو بدون واسطه مال میطور مستق که کالاها و خدمات به
همچنان مورد استفاده قرار  ،یالملل نیب یها میتحر  ای یبحران اقتصاد طیدر شرا ژهیو در دوران معاصر، به یتو ح ییجوامع ابتدا

 یها نهیاست که باعث کاهش هز  یمال یها و حذف نقش واسطه یساختار  ینوع معاملات، سادگ نیبرجسته ا یژگی. وردیگ یم
 ای یاقتصاد یها میتحر  ،یاسیس یمانند انزوا یخاص طیدر شرا شتریب ترتها ن،یبا وجود ا 3.شود یروند مبادله م عیتراکنش و تسر 
 .کند یم ینیآفر  نقش یدر مواقع اضطرار  نیگز یجا یعنوان روش و به ردیگ یمورد استفاده قرار م یپول ستمینبود ثبات در س

که با  ییدر کشورها ژهیو به یژگیو نیاست. ا ریو بدون تأخ یمعاملات، امکان مبادله متقابل فور  نیمهم ا یایاز مزا یکی
 یکاهش ارزش پول مل ایکه نرخ تورم بالا  یعنوان مثال، در موارد . بهابدی یم تیمواجه هستند، اهم یاقتصاد ای یمشکلات ارز 

ند مان ییها نمونه 4باشد. یتجار  یها تیادامه فعال یبرا یحل مناسب راه تواند یتهاتر م شود، یم یباعث اختلال در مبادلات مال
مبادله شد، نشان  یدوچرخه و مواد خوراک ،یشمیمانند کاکائو، پارچه ابر  ییآن کالاها یکه ط نیغنا و چ انیم یقرارداد تهاتر 

 نیا نیکند. همچن نیتأم یبه ارز خارج یبدون وابستگ راکشورها  یاقتصاد یازهاین تواند یم وهیش نیکه چگونه ا دهند یم
خود را برطرف  یاساس یازهایعبور کنند و ن یتا از انسداد مال کنند یبه کشورها کمک م یاقتصاد یها میتحر  طیمعاملات در شرا

 .سازند
مربوط به نوع،  اتیها جزئ که در آن شوند یم میچندجانبه تنظ ایدو  یساده در قالب قراردادها یمعاملات تهاتر  ،یمنظر حقوق از

نبود  لیبه دل ژهیو امر به نی. اگردد یمشخص م قا  یدق لیزمان و مکان تحو نیخدمات و همچن ایکالاها  تیفیمقدار و ک
به بروز اختلاف  تواند یم یمعاملات نیدر چن تیچراکه نبود شفاف کند، یم دایپ یشتر یب تیها اهم بانک رینظ یمال یها واسطه

نقش  زین یالملل نیانجمن تجارت متقابل ب و یمبادلات تجار  یمانند انجمن مل یالملل نیب یها منجر شود. سازمان نیطرف انیم
اند  را فراهم کرده ییها بسترها سازمان نی. اکنند یم فاینوع معاملات ا نیا یبرا یو اخلاق یا حرفه یاستانداردها میدر تنظ یمهم

در معاملات  یشتر یب تیو امن تیشفاف قیطر  نیانجام تهاتر استفاده کنند و از ا یبرا یاختصاص یوکارها بتوانند از ارزها که کسب
 5.حاصل شود

به  ازیها، ن چالش نیتر  از مهم یکیرو هستند.  روبه زین ییها و چالش ها تیساده با محدود یمتعدد، معاملات تهاتر  یایوجود مزا با
داشته باشند را  گریکدی ازیمورد ن یزمان کالا هم دیمعامله با نیطرف گر،یاست. به عبارت د نیطرف یازهاین انیم قیدق یهمخوان

 نییتع یاستاندارد برا یارهاینبود مع ن،ی. همچنکند یبر م و زمان دهیچیمناسب را پ یتجار  کیشر  افتنی ندیموضوع فرآ نیکه ا
 یرو، معاملات تهاتر  نینوع معاملات منجر شود. از ا نیبه اختلاف نظر و کاهش اعتماد در ا تواند یارزش کالاها و خدمات م

 .هستند تر جیرا کینزد یو اقتصاد یاسیبا روابط س ییهاکشور  ای یجوامع محل انیتر و م کوچک اسیمعمولا  در مق
شناخته  یو اضطرار  نیگز یجا یعنوان روش مدرن به یایساده، هرچند در دن یگفت که معاملات تهاتر  توان یم ت،ینها در
 یها دارند. با توسعه چارچوب یاقتصاد یها میتحر  ای یبحران طیاستفاده در شرا یبرا یادیز  یها لیاما همچنان پتانس شوند، یم

به  یتجارت و کاهش وابستگ لیتسه یکارآمد برا یروش را به ابزار  نیا توان یم ن،ینو یها یاز فناور  یر یگ و بهره یحقوق
 یعنوان ابزار  که بهبل شود، یکشورها م انیم یروابط تجار  تیتنها باعث تقو نه وهیش نیکرد. ا لیتبد یالملل نیب یمال یها نظام

 .کند یم دایپ یشتر یب تیها، اهم در زمان بحران یبه استقلال اقتصاد یابیدست یبرا

                                                 

3 Greco, J. A. (2010). The barter economy: A historical and modern analysis. Journal of Economic Perspectives, 24(4), 45-60. 
4
 Schneider, F. & Enste, D. H. (2000). Shadow economies: Size, causes, and consequences. Journal of Economic Literature, 38(1), 

77-114. 
5 International Reciprocal Trade Association (IRTA). (2022). Standards and practices for barter trade. Retrieved from 

https://www.irta.com 



 خرید متقابل -2
 یتوسعه روابط اقتصاد یمؤثر برا یکه به عنوان راهکار  رود یتجارت متقابل به شمار م شرفتهیپ یها وهیاز ش یکیمتقابل  دیخر 

شده است که در آن،  یطراح هیدوسو یتوافق تجار  کیروش بر اساس  نی. اردیگ یها مورد استفاده قرار م کشورها و شرکت نیب
را که در کشور  یخدمات ایکالاها  شود یو متعاقبا  متعهد م کند یصادر م گریبه طرف د را یخدمات ایطرف قرارداد کالاها  کی

و ساختارمند از  افتهیبهبود یا متقابل، در واقع، نسخه دیو صادر کند. خر  یدار یخر  یشخصم زانیشده است، به م دیواردکننده تول
شده  یامروز طراح یمدرن و الزامات اقتصاد الملل نیبتجارت  یازهایبه ن ییپاسخگو یاست که برا یسنت یمعاملات تهاتر 

 6.است
 یکالا یکه در ازا کند یتوافق م دار،یوجه نقد از خر  میمستق افتیدر  یمتقابل، صادرکننده کالا به جا دیدر خر  گر،یعبارت د به

 یبه کالاها ما  یباشد که مستق یخدمات ایشامل کالاها  تواند یتعهد م نیکند. ا افتیاز کشور واردکننده در  ییصادرشده، کالا 
اهداف  ای ،یبه تنوع در تبادلات اقتصاد ازین ،یارز  یها تیکه محدود یطیدر شرا ژهیبه و کرد،ین رویندارند. ا یصادرشده ارتباط

 .دهد یو کارآمد ارائه م یعمل ییها حل مطرح است، راه یخاص توسعه اقتصاد
از  کیهر  ینوع تجارت، برا نیوجود دو قرارداد مستقل است. در ا ،یسنت یمتقابل از معاملات تهاتر  دیخر  یاصل زیتما وجه

روش پرداخت، مبلغ، نوع ارز، زمان پرداخت  ی. هر قرارداد داراشود یم میص تنظمشخ اتیقرارداد جداگانه با جزئ کیمعاملات 
را  نهیو زم کند یفراهم م نیطرف یرا برا شتریب یر یپذ امکان انعطاف ،یقرارداد قلالاست نیو نحوه پرداخت خاص خود است. ا

قرارداد  کیبه عنوان نمونه، در  7.سازد یهموار م نیاز طرف کیهر  یاقتصاد یها تیو اولو ازهایمتناسب با ن طیشرا میتنظ یبرا
 زین هیکند و در مقابل روس یدار یخر  هیبشکه نفت از روس رهزا یمتعهد شد تا روزانه س ونانی ه،یو روس ونانی انیمتقابل م دیخر 

 8.کند یدار یخر  ونانیبه ارزش معادل قرارداد اول از  ییتوافق کرد که کالاها
به کالاها و  میمستق یوابستگ چیاست که کالاها و خدمات مورد توافق در قرارداد دوم ه نیمتقابل ا دیمهم خر  یها یژگیاز و یکی

 جیو ساخت و نه از لحاظ نتا دیموضوع قرارداد دوم نه از جهت تول یبدان معناست که کالاها نیخدمات قرارداد اول ندارند. ا
و  شتریامکان انعطاف ب ،یاستقلال عملکرد نی. اشوند یاد اول محسوب نمقرارد یکالاها از یا جهینت ایمحصول  ،یاقتصاد

 .کند یتنوع در موضوع قراردادها را فراهم م
کند.  فایا یالملل نیب یدر توسعه روابط تجار  ینقش مؤثر  تواند یم یو اقتصاد یحقوق یمتقابل به عنوان ابزار  دیمجموع، خر  در

و  یتعادل در مبادلات تجار  جادیبلکه به ا کند، یکشورها کمک م نیب یاقتصاد یها یتنها به گسترش همکار  روش نه نیا
 9.شود یمنجر م زین رهر کشو یاز منابع داخل نهیاستفاده به

 بیع متقابل -3
به توافق  رندهیکشور پذ کیبا  یفناور  ای زاتیکشور صادرکننده تجه کیمشترک است که در آن  ید یقرارداد تول یمتقابل، نوع عیب
 انیم ژهیبه و یالملل نیدر تعاملات ب یهستند و نقش مهم یا گسترده یو اقتصاد یابعاد حقوق ینوع قراردادها دارا نی. ارسند یم

 یعنیآن  یاصل نیمتقابل، طرف عیبرجسته قرارداد ب یها یژگیاز و یکی. کنند یم فایو در حال توسعه ا افتهی توسعه یکشورها
قراردادها انجام  نیکه در قالب ا یمعاملات یبه همراه حجم بالا یژگیو نیا 10.باشند یها م مرتبط با آن ینهادها ایها  دولت
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 یدارا یو کشورها زاتیو تجه یبه عنوان صادرکننده فناور  مولا  مع شرفتهیاقتصاد پ یدارا یباعث شده است تا کشورها شود، یم
 11.تعاملات شوند نیوارد ا ها یو فناور  زاتیتجه نیا رندهیاقتصاد در حال توسعه به عنوان پذ

 یانداز  راه یبرا ازیابزارآلات مورد ن ای ن،ینو یفناور  زات،یتجه شود ینوع قراردادها، کشور صادرکننده متعهد م نیا در
. دیو ارسال نما هیته رندهیکشور پذ یدارند را برا ییبالا  یاقتصاد یگسترده که سودآور  ید یتول یها تیفعال ایبزرگ  یها کارخانه

 ایشده،  استخراج ،ید یاز محصولات تول یبخش شود یمتعهد م زات،یتجه یبها میپرداخت مستق یابه ج رندهیدر مقابل، کشور پذ
 12کارخانه را به کشور صادرکننده ارائه دهد. ای زاتیتوسط همان تجه شده یفرآور 

و  زاتیمربوط به انتقال تجه اتیجزئ یحالت، تمام کیمختلف منعقد شوند. در  یها در قالب توانند یمتقابل م عیب یقراردادها
و  گردند یم میقراردادها به صورت جداگانه تنظ گر،ی. در حالت دشود یم ینیب شیقرارداد واحد پ کیدر  ید یمحصولات تول لیتحو

 یتعهدات، و نحوه اجرا ط،یپروتکل شرا نیا 13.شود ینامه مکمل مشخص م توافق ای پروتکل کی قیها از طر  آن انیارتباط م
شود که منافع هر دو طرف  میتنظ یا به گونه دیمتقابل با عیقرارداد ب ،یمنظر حقوق از .کند یم نییها را به طور شفاف تب توافق

 14شود. فیحفظ گردد و تعهدات متقابل به وضوح تعر 
هستند  یخاص طیو شرا ها یژگیو یدارا ،یالملل نیب یها در عرصه جیرا یاز انواع قراردادها یکیعنوان  متقابل به عیب یقراردادها

مورد  یو انرژ  یصنعت ،یبزرگ اقتصاد یها نوع قراردادها معمولا  در پروژه نی. اکند یم زیقراردادها متما ریها را از سا که آن
  .رندیگ یاستفاده قرار م

بلندمدت  یدر زمره قراردادها یطور کل قراردادها هستند، به نیکه موضوع ا ییها پروژه تیماه لیمتقابل به دل عیب یقراردادها
 دانیم کی یانداز  مثال، توسعه و راه یپروژه است. برا یو بزرگ اسیمق ،یدگیچیاز پ یتابع ،یزمان طولان مدت نی. ارندیگ یقرار م

 نیاست که ممکن است از چند سال تا چند یتوجه صرف زمان قابل ازمندین ،یکلان صنعت یها رساختیز  جادیا اینفت و گاز 
و  شیساخت، آزما زات،یتجه نیتأم ،یهمچون طراح یا دهیچیمتعدد و پ یندهایاز فرآ یامر ناش نیدهه به طول انجامد. ا

 میقمست ریتأث نیو تعهدات طرف یو بر روابط قرارداد هآور بود طول مدت الزام نیا ،یاز پروژه است. از منظر حقوق یبردار  بهره
 15.گذارد یم

 آلات، نیماش نینه تنها شامل تأم که شوند یمنعقد م نیسنگ اریبس یها نهیبا هز  ییها پروژه یاجرا یعموما  برا قراردادهااین 
قرارداد است.  یبه عهده طرف خارج زیپروژه ن یمال نیموارد، تأم یار یاست، بلکه در بس شرفتهیپ یها یو فناور  زاتیتجه

 یها وام ایخود  یمنابع داخل قیپروژه را از طر  ازیموردن هیممکن است سرما یصادرکننده خارج ای گذار هیسرما گر،ید عبارت به
و شفاف است تا  قیدق ییقراردادها میمستلزم تنظ یگذار  هیسطح از سرما نیا ،یو اقتصاد ی. از نظر حقوقدینما نیتأم یالملل نیب

دلار  اردهایلیم یحت ای ونیلیبه صدها م تواند یمتقابل م عیتحت قرارداد ب یها پروژه رزشرا به حداقل برساند. ا یمخاطرات احتمال
  16.مستمر است یابیامر مستلزم نظارت و ارز  نیبرسد که ا

شده توسط صادرکننده و  کالاها و خدمات ارائه انیم ید یتول میمتقابل، ارتباط مستق عیب یقراردادها زیمتما یها یژگیاز و یکی
که در  یمواد ایکالاها  گر،یعبارت د . بهشوند یم یدار یهمان صادرکننده خر  یاز سو  د،یاست که بعدا  در قالب بازخر  یمحصولات

 زاتیو تجه آلات نیاشم ،یو مرتبط با فناور  وستهیبه هم پ یند یدر فرآ شوند، یاستخراج م ای دیتول دقراردا نیموضوع ا یها پروژه
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نفت و گاز باشد، طرف  دانیم کیکه موضوع قرارداد توسعه  یمثال، در صورت یشده توسط طرف صادرکننده هستند. برا ارائه
اند،  شده دیاو تول یها یو فناور  زاتیبا استفاده از تجه کهمانند نفت و گاز را،  یمحصولات استخراج شود یمتعهد م یخارج
 17.به همراه دارد یاز منظر حقوق یجد  یتعهدات ن،یطرف یبرا یاقتصاد نیتضم جادیضمن ا ،ید یارتباط تول نیکند. ا دیبازخر 

 :دهند یرا شکل م یهمکار  یمتقابل معمولا  شامل دو قرارداد مجزا هستند که در کنار هم، چارچوب کل عیب یقراردادها
 یبرا ازیملزومات موردن ریو سا یکه کالاها، خدمات، فناور  شود یعهد ممت گذار هیسرما ایقرارداد، صادرکننده  نیاول: در ا قرارداد

 یمال یها وام قیاز طر  ایمرحله ممکن است توسط خود صادرکننده  نیا یمال نی. تأمدینما نیتوسعه پروژه را تأم ای یانداز  راه
 .فراهم شود

کند. درآمد حاصل از  دیپروژه را بازخر  ید یاز محصولات تول یکه بخش شود یدوم: در قرارداد دوم، صادرکننده متعهد م قرارداد
 صیتخص یبازپرداخت وام و بهره آن به مؤسسات مال ای هیاول یگذار  هیاستهلاک سرما یمحصولات معمولا  برا نیا دیبازخر 

بلکه نقش  شوند، یشده در نظر گرفته نم عنوان ثمن کالاها و خدمات ارائه شده به دیزخر محصولات با ،ی. از منظر حقوقابدی یم
 نیرا تضم نیبودن تعهدات طرف یر یگیپ و قابل تیشفاف ،یحقوق ثیاز ح ،یقرارداد کیتفک نی. اکنند یم فایرا ا یمال هیتسو

 18.کند یم
 افست -4

کشور  کیخدمات از  ایکالا  دیکه در آنها خر  روند یبه شمار م یو اقتصاد یتجار  یاز قراردادها یافست، نوع یقراردادها
نوع قراردادها به منظور  نی. در واقع، اباشد یم داریصادرکننده به کشور خر  یاز سو  یمشروط به انجام تعهدات خاص ،یصنعت

کشورها  انیم یملات اقتصادو بهبود تعا یانتقال تکنولوژ  ،یشغل یها فرصت جادیا دار،یکشور خر  یداخل عیصنا تیتوسعه و تقو
 یها پروژه ای ینظام شرفتهیپ زاتیتجه نهیدر زم ژهیبه و ده،یچیبزرگ و پ یدهایقراردادها عمدتا  در خر  نیاند. ا شده یطراح

 19.شوند یبه کار گرفته م ،یرساختیز 
صادرکننده )کشور  یرا برا یخاص طیکشور در حال توسعه است( شرا کی)که معمولا   داریافست، کشور خر  یقراردادها در

منتقل شود. به  زین داریبه کشور خر  یو صنعت یاند که منافع اقتصاد شده یطراح یا به گونه طیشرا نیکه ا کند یم نیی( تعیصنعت
خدمات از کشور  ایمحصول  دیکه در آن صرفا  خر  روند یبه شمار م یمبادله تجار  کی یافست به نوع یقراردادها گر،یعبارت د

 .شود یدر نظر گرفته م زین داریارزش افزوده در کشور خر  جادیا یبرا یبلکه تعهدات شود، یصادرکننده در نظر گرفته نم
 :باشند ریشامل موارد ز  توانند یتعهدات م نیا

از  ییها کرده و بخش یهمکار  داریکشور خر  یداخل عی: صادرکننده موظف است تا با صناداریکشور خر  یداخل عیبا صنا یهمکار 
مونتاژ کامل  ایقطعات،  دیتول ه،یمواد اول نیممکن است شامل تأم یهمکار  نی. ادینما دیرا در داخل کشور تول زاتیتجه ایپروژه 

 20.دباش داریپروژه در داخل کشور خر 
امر  نیپروژه استفاده کند. ا لیساخت و تکم یبرا داریکشور خر  یداخل مانکارانیاز پ دی: صادرکننده بایداخل مانکارانیاز پ استفاده
 21.شود یم یداخل عیصنا تیاشتغال و تقو جادیموجب ا
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 داریپروژه را از کشور خر  یبرا ازیکار مورد ن یرو یاز ن ی: صادرکننده متعهد است که بخشیو آموزش پرسنل داخل استخدام
 یرو ین یتوانمند  شیو افزا یفن یها امر باعث انتقال مهارت نیارائه دهد. ا یا و حرفه یفن یها به آنها آموزش ایاستخدام کرده و 

 .شود یم داریکار کشور خر 
شامل  تواند یانتقال م نیمنتقل کند. ا داریپروژه را به کشور خر  یبرا ازیمورد ن یها یتکنولوژ  دی: صادرکننده بایتکنولوژ  انتقال

 22.خاص باشد یافزارها و نرم زاتیانتقال تجه یحت ای یمشاوره فن ،یتخصص یها آموزش
از اقتصاد کشور  ییها : صادرکننده متعهد است که در بخشداریکشور خر  یاقتصاد یها بخش ایها  در پروژه یگذار  هیسرما

شامل ساخت  تواند یم یگذار  هیسرما نیکند. ا یگذار  هیسرما ،یاقتصاد یها بخش ریسا ایکه به پروژه مربوط است  داریخر 
 23.باشد یا توسعه یها هپروژ ریسا ای ها رساختیز  جادیها، ا کارخانه

 تواند یموضوع م نیشود. ا نیتأم داریاز کشور خر  دیپروژه با لیتکم یبرا ازیاز مواد و قطعات مورد ن ی: بخشداریاز کشور خر  دیخر 
 24.خاص باشد زاتیتجه ای هیقطعات، مواد اول دیشامل خر 

اعم از پروژه  ،یمختلف اقتصاد یها نهی: صادرکننده ممکن است موظف باشد تا در زمیتیر یمد ای یمال ،یفن یها کمک ارائه
 .ارائه دهد یتیر یمد ای یمال ،یفن یها کمک دار،یدر کشور خر  یاقتصاد یها تیفعال ریسا ایشده  یدار یخر 

 یقرارداد، دوو تعداد نیاست. طبق ا وانیشرکت دوو و تا نیافست، قرارداد امضاء شده ب یبرجسته قراردادها یها از نمونه یکی
اجزاء  ریو سا شهیش ،یبرق یها پنکه ،یمانند صندل یقطعات وانیفروخت و به طور متقابل موافقت کرد که از تا وانیواگن قطار به تا

بخش قابل  ب،یترت نیو به ا موضوع قرارداد نصب شدند یها قطعات در واگن نیکند. ا یدار یخر  ها نساخت واگ یبرا ازیمورد ن
 25.دیگرد نیتأم داریقطعات از کشور خر  دیخر  قیاز ارزش قرارداد از طر  یتوجه

بلندمدت  یها یهمکار  یبرا ید یجد یها نهیبلکه زم کنند، یکمک م داریاقتصاد کشور خر  تیافست نه تنها به تقو یقراردادها
 افتهی توسعه یکشورها انیم یو تجار  کیپلماتیروابط د تیدر جهت تقو تواند یو م آورد یکشورها فراهم م انیم یو اقتصاد یتجار 

 .و در حال توسعه مؤثر واقع شود
 قراردادهای افست مستقیم -۱-4

با  ما  یشود که مستق یموضوع پروژه اصل نهیدر زم یفیافست، چنانچه صادرکننده متعهد به انجام وظا یدر چارچوب قراردادها
. به عبارت شود یشناخته م «میافست مستق»در ارتباط باشد، آن قرارداد تحت عنوان  داریداخل کشور خر  داتیو تول اتیعمل

پروژه مورد  یخدمات خاص برا ایکالاها، قطعات،  نیدر خصوص تأم یبه انجام تعهدات هنوع قراردادها، صادرکنند نیدر ا گر،ید
که صادرکننده متعهد  ی. به عنوان نمونه، در صورتگردد یموظف م داریدر کشور خر  یداخل دکنندگانیبا تول یهمکار  قینظر از طر 

قرارداد از نوع  نیکند، ا دیتول یمحل دکنندگانیتول کتو با مشار  داریپروژه را در داخل کشور خر  یاجزا ایقطعات  یشود که برخ
 .خواهد بود میافست مستق

و  ها یژگیشوند که هرکدام و میتقس یبه سه گروه اصل توانند یم میست مستقاف یاساس نوع تعهدات صادرکننده، قراردادها بر
 :الزامات خاص خود را دارند
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 یداخل دکنندگانیخاص از تول یها بخش ایقطعات  نیاول: تأم گروه
 دکنندگانیاز پروژه را از تول یخاص یها بخش ایتا قطعات  شود یصادرکننده متعهد م م،یافست مستق ینوع از قراردادها نیا در

 دکنندگانیبا تول دیخر  یراستا، صادرکننده موظف است قراردادها نیو در پروژه استفاده کند. در ا نیتأم داریکشور خر  یداخل
ها از  آن نیدارند و امکان تأم یبه قطعات تخصص ازیکه ن ییها در پروژه ژهینوع افست به و نی. ادیمنعقد نما داریکشور خر  یداخل

 یومیدولت تونس و کنسرس نیکه ب میقرارداد افست مستق کی. به عنوان مثال، در کند یم دایپ تیوجود دارد، اهم یمنابع داخل
و در مقابل،  شود یخودرو به تونس فروخته م ید که تعدادیواگن منعقد شده است، مشخص گرد پژو و فولکس یها شامل شرکت

 یکرده و در خودروها یدار یخر  یتونس دکنندگانیرا از تول یخاص یکیو مکان یکیعات الکترونکه قط شود یمتعهد م ومیکنسرس
و  شود یم داریخر  ورکشور صادرکننده و کش نیب یو اقتصاد یروابط تجار  تیموجب تقو ینوع همکار  نی. اردیمورد توافق به کار گ

 26.کند یکمک م داریکشور خر  یصنعت یها تیظرف یو ارتقا یبه انتقال تکنولوژ 
 خاص پروژه یها بخش ایقطعات  دیمشترک در تول یدوم: همکار  گروه

 دکنندگانیقطعات پروژه با تول ایها  بخش یبرخ دیکه در تول شود یصادرکننده متعهد م م،یافست مستق یگروه از قراردادها نیا در
 دکنندگانیها به صورت مشترک توسط صادرکننده و تول بخش ایقطعات  نیمعنا که ا نیکند. به ا یهمکار  داریکشور خر  یداخل
 یافست معمولا  برا ینوع از قراردادها نی. اشوند یساخته شده و در پروژه مورد نظر به کار گرفته م داریدر کشور خر  یداخل

 زاتیتجه دیکه شامل تول یا . به عنوان مثال، در پروژهشود یم یخاص طراح یها بالا و تخصص یبه دانش فن ازیبا ن ییها پروژه
 یپروژه را با همکار  نیا ازیمورد ن یها پمپ ای اه خطوط انتقال نفت است، ممکن است صادرکننده متعهد شود که لوله

در کشور  ید یتول یها یتوانمند  یو ارتقا یموجب انتقال دانش فن یهمکار  نیکند. ا دیتول داریدر کشور خر  یداخل دکنندگانیتول
 27.دیخواهد گرد یداخل یبخش صنعت تیو تقو یشغل یها فرصت جادیو منجر به ا شود یم داریخر 

 دیو مشارکت در تول یگذار  هیسوم: سرما گروه
 داریاز پروژه در کشور خر  ییها بخش دیتول ندیکه در فرآ شود یصادرکننده متعهد م م،یافست مستق ینوع از قراردادها نیا در

نوع قراردادها معمولا  منوط به  نی. ادیمنعقد نما یگذار  هیمشارکت در سرما یقراردادها ،یداخل یها با طرف ایکند  یگذار  هیسرما
از  یصادرکننده بخش ها، یهمکار  نیممکن است در قالب ا ن،یاست. همچن داریبه کشور خر  یارجخ یو فناور  هیانتقال سرما

 د،یتول یمجوزها یبه اعطا توان ینوع قراردادها م نیات االزام گریخود را به خارج از کشور صادر کند. از د یاضاف داتیتول
 داتیکه در تول دهند یامکان را م نیا داریبه کشور خر  ها یمکار نوع ه نیاشاره کرد. ا یاستفاده از علائم تجار  یو حت ها، سانسیل

نوع  نیموفق ا یها از نمونه یکیمند گردد.  بهره میبه طور مستق یخارج یگذار  هیسرما یایوارد شود و از مزا تر شرفتهیپ یصنعت
 یو بهبود استانداردها یصنعت داست که به رش یصنعت دهیچیپ داتیتول ای یمشترک در صنعت خودروساز  یها پروژه ها، یهمکار 

 28.کند یکمک م یداخل دیتول
 داریصادرکننده و خر  یکشورها نیب یو تجار  یروابط اقتصاد تیتقو یبرا یابزار مؤثر  م،یافست مستق یمجموع، قراردادها در

در  ییزا به رشد صنعت و اشتغال توانند یدارند، م یفن یها و مهارت یبه انتقال تکنولوژ  ازیکه ن ییها در پروژه ژهیهستند و به و
 یکشورها یداخل دیتول یها تیکه از ظرف کند یبه صادرکنندگان کمک م نیهمچن قراردادها نیمنجر شوند. ا داریکشور خر 

 29.ها مشارکت داشته باشند و به صورت مشترک در پروژه ندینما یبردار  بهره داریخر 
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 مستقیم غیر افست قراردادهای -2-4

. شود یم داریها در کشور خر  کالا، ملزم به انجام آن ایهستند که صادرکننده پروژه  یشامل تعهدات میمستق ریافست غ یقراردادها
در توسعه  یا گسترده راتیتأث میمستق ریندارند اما به طور غ یبا موضوع معامله اصل یمیتعهدات عموما  ارتباط مستق نیا

 ییها در حوزه ژهینوع قراردادها اغلب در معاملات بزرگ، به و نی. اگذارند یم یبرجا داریکشور خر  یو صنعت یاجتماع ،یاقتصاد
 30.رندیگ یمورد استفاده قرار م یهوافضا و انرژ  ،یدفاع عیمانند صنا

شده در کشور  دیتول یکالاها یابیمرتبط با بازار  یخدمات شود یصادرکننده متعهد م م،یمستق ریافست غ یقراردادها یبرخ در
مشترک  یها شرکت لیتشک ،یابیهدف، ارائه اطلاعات بازار  یبازارها افتنیخدمات ممکن است شامل  نیارائه دهد. ا داریخر 

 داریاز محصولات کشور خر  تیحما یو خدمات پس از فروش برا عیشبکه توز  یساز  مفراه ایو  ،یابیبازار  ندیفرآ لیجهت تسه
و  ن،ینو یها یانتقال فناور  ،یتخصص یها به تعهد صادرکننده به ارائه آموزش توان یقراردادها م نیابعاد ا گرید از 31باشد.

 ایفناورانه  یها یاقدامات معمولا  در قالب همکار  نیاشاره کرد. ا داریکشور خر  یو صنعت یعلم یها تیاز توسعه ظرف تیحما
 .ردیپذ یو توسعه صورت م قیتحق یها پروژه

 میمتقابل دارند و معمولا  به صورت بلندمدت تنظ عیب یبا قراردادها ییها شباهت میافست مستق یکه قراردادها یحال در
 تیقراردادها در ماه نیا یمتقابل شباهت دارند. تفاوت اصل دیخر  یبه قراردادها شتریب میمستق ریافست غ یقراردادها شوند، یم

از  یبردار  و بهره داریکشور خر  یداخل یها تیبه توسعه ظرف شتریب میمستق ریغ افست یتعهدات است؛ تعهدات در قراردادها
 32است. معامله متمرکز یمرتبط با موضوع اصل ریغ یها در حوزه یاقتصاد یها فرصت

 خرید یشپ -5
است که به عنوان  الملل نیدر تجارت ب یمهم و کاربرد یمتقابل، از جمله ابزارها دیخر  یها از روش یکیبه عنوان  دیخر  شیپ

 یکشورها انیم یدر روابط تجار  ژهیو روش به نی. اشود یانجام معاملات و داد و ستدها به کار گرفته م یبرا نیتضم ینوع
 یکه به دنبال حفظ تعاملات اقتصاد افتهی توسعه ی. کشورهاکند یم دایپ یا ژهیو تیاهمدر حال توسعه  یو کشورها افتهی توسعه

خود  یحفظ بازارها نیو همچن یاز هدررفت ارز صادرات یر یروش را به منظور جلوگ نیدر حال توسعه هستند، ا یخود با کشورها
 33.رندیگ یبه کار م افتهی کمتر توسعه یدر کشورها

از موارد،  یار یاست. در بس رندهیپذ یبازپرداخت ارز حاصل از صادرات به کشورها نینوع معاملات، تضم نیا جادیا یاصل علت
 یو اقتصاد یمال یها رساختیضعف ز  لیبه دل ای یالملل نیب یدر نظام اقتصاد ینداشتن اعتبار کاف لیبه دل رندهیپذ یکشورها

 یحل که کشور صادرکننده به دنبال راه شود یسبب م تیوضع نی. استندیبازگشت ارز ن یلازم برا یها خود، قادر به ارائه ضمانت
 34کشورها باشد. نیاز تجارت با ا یناش یمال یها سکیکاهش ر  یبرا
 به یقرارداد، مبلغ مشخص یکه معادل ارزش پول کنند یتوافق م رندهینوع معاملات، کشور صادرکننده و کشور پذ نیقالب ا در

 ینگهدار  یبه صورت امانت نزد بانک خارج یگذار  سپرده نیشود. ا یگذار  سپرده یبانک خارج کیپرداخت و در  کجایصورت 
 نیمرتبط با ا یها دارد که پرداخت تیمسئول ی. بانک خارجکند یعمل م یآت یها پرداخت یبرا ینیعنوان تضم و به شود یم

 35مفاد آن آزاد کند. تیو رعا یقرارداد اصل طیسپرده را تنها در صورت تحقق شرا
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 یا رابطه ،یو قرارداد اصل دیخر  شیقرارداد پ انیاست، چرا که م یا ژهیو تیاهم یدارا ،یاز منظر حقوق ینوع ساختار قرارداد نیا
 یطراح یا به گونه یحقوق یوابستگ نیبوده و ا یمفاد قرارداد اصل یمنوط به اجرا یبرقرار است. پرداخت بانک خارج میمستق

 باشند. بندیپا یبه تعهدات خود در چارچوب قرارداد اصل نیکه طرف شود یانجام م یتنها در صورت یشده است که تعهدات مال
 نانی. کشور صادرکننده اطمشود یکشور صادرکننده م یبرا یو حقوق یتجار  یها سکیموجب کاهش ر  دیخر  شیپ ن،یبر ا علاوه

 رندهیدر دسترس خواهد بود. در مقابل، کشور پذ شده نیو به صورت تضم ریمورد توافق، بدون تأخ یمالکه منابع  کند یحاصل م
مند  خود بهره یا توسعه ای یصنعت ،یاقتصاد یها انجام پروژه یتوافق برا نیحاصل از ا یاز منابع مال تواند یروش م نیبا ا زین

 36شود.
. استفاده از شود یم یاحتمال یها از سوءاستفاده یر یو جلوگ یدر تعاملات تجار  تیشفاف یباعث ارتقا نیهمچن کردیرو نیا

کاملا   یقرارداد در چارچوب نیکه طرف شود یباعث م یو قرارداد یمال یها ضمانت میو تنظ یخارج یها در بانک یگذار  سپرده
از  یکی ده،یچیپ یو مال یساختار حقوق نیا 37شود. یر یجلوگ ندهیدر آ یاختلافات احتمال زکنند و از برو  تیشفاف و قانونمند فعال

. با توجه به شود یمحسوب م الملل نیدر اقتصاد ب هیبازگشت سرما نیو تضم هیسرما انیجر  لیتسه یبرا ید یکل یابزارها
که اعتماد  یطیدر شرا ژهیو کشورها، به نیب یطور گسترده در معاملات تجار  روش به نیا د،یخر  شیمنحصر به فرد پ یها یژگیو

 38.شود یمحدود است، به کار گرفته م نیطرف انیم یاقتصاد
 تعویض -6

مبادله کالا و خدمات، به  یندهایفرا لیتجارت متقابل است که به منظور تسه یاز انواع قراردادها یکی 39سوآپ ای ضیقرارداد تعو
طور خاص  ونقل کالاها داشته و به با حمل ینوع قرارداد، رابطه تنگاتنگ نی. اشود یکار گرفته م به ،یالملل نیدر حوزه تجارت ب ژهیو

خدمات  ایبر تبادل متقابل کالا  یقرارداد مبتن نیا یحقوق تیشده است. ماه یدر زمان طراح ییجو و صرفه ها نهیکاهش هز  یبرا
 40آن هستند. تیقرارداد موظف به رعا نیاست که طرف شده نییتع شیاز پ طیبا شرا

 ای کسانیو مشخصات  طیشرا یدارا تیفیو ک تیاز نظر نوع، کم دیبا رندیگ یقرارداد قرار م نیکه موضوع ا یخدمات ایکالاها 
 یر یجلوگ یشده و از بروز اختلافات احتمال تیرعا یطور مساو  به نیکه حقوق طرف کند یم نیتضم یژگیو نیمعادل باشند. ا

 .شود یم
در  ییجو به صرفه توان یم ایمزا نیبه همراه دارد. از جمله ا نیطرف یبرا یمتعدد یاید، مزاخو تیماه لیقرارداد به دل نیا

 یالملل نیو ب یا منطقه یتر به بازارها آسان یدسترس نیکالاها، و همچن ییجابجا یونقل، کاهش زمان لازم برا حمل یها نهیهز 
 41اشاره کرد.

ونقل و  مربوط به حمل یها و پروتکل یگمرک یاستانداردها ،یتجار  الملل نیمقررات حقوق ب تیرعا ازمندیقرارداد سوآپ ن یاجرا
 42است. یکشورها الزام یقراردادها نزد مراجع قانون نیا یثبت رسم ن،یاست. همچن یتجارت فرامرز 

 عبارتند از: قرارداد سوآپ ید یکل یایمزا
 یجانب یها نهیهز  ریونقل، نظارت، و سا مرتبط با حمل یها نهی: کاهش هز یاقتصاد ییجو صرفه. 

 به بازارها. یکالا و دسترس لیتحو ندیفرا عی: تسر ییزمان جابجا کاهش 

 مختلف. یرهایتجارت کالاها در مس انیجر  یساز  نهی: امکان بهیاتیعمل یر یپذ انعطاف 
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 43.ییایجغراف یایاز مزا یر یگ و بهره یتعاملات تجار  شی: افزایا منطقه یروابط تجار  تیتقو 
 تهاتری تسویه قراردادهای -7

دو  انیهستند که م یا دوجانبه یقراردادها ،یالملل نیب یو تجار  یمال یاز ابزارها یکیبه عنوان  ،یتهاتر  هیتسو یقراردادها
 یدوره زمان کیخدمات در  ایکالا  یتبادل مقدار مشخص یبرا نیتوافق طرف یقراردادها بر مبنا نی. اشوند یدولت منعقد م

 یساختار، اهداف اصل نی. در اردیاز معامله صورت گ یبه عنوان بخش یپرداخت نقد  نکهیبدون ا شوند، یم میتنظ شده نییتع
 ها است. تراز پرداخت نهیبه تیر یها و مد دولت انیم یروابط تجار  تیتقو ،یبه ارز خارج یشامل کاهش وابستگ

 یدر سطح جهان یتهاتر  هیتسو یقابل توجه، استفاده از قراردادها یای، با وجود مزا44پول یالملل نیصندوق ب یها طبق گزارش
مدل، هر  نی. در اشود یخاص به کار گرفته م طیشرا یهنوز در برخ یابزار مال نیحال، ا نیرا نشان داده است. با ا یکاهش یروند 

مبلغ مقرر در قرارداد  زانیخود افتتاح کرده و آن حساب را به م ینزد بانک مرکز گریبه نام طرف د هیحساب تسو کیکشور 
 45.شوند یم نییتع یالملل نیارز معتبر ب کیبوده و به  ابرها معمولا  بر  حساب نی. مبالغ اکند یطلبکار م

 یتهاتر  هیتسو یقراردادها مفاد -۱-7
 :شود یو توافق م میتنظ ن،یطرف طیاست که با توجه به شرا ریز  یمعمولا  شامل بندها یتهاتر  هیقرارداد تسو کی
 شود. یر یتا از بروز اختلافات جلوگ شود یم نییتع قیمبلغ به صورت دق نیکل کالاها و خدمات مورد مبادله: ا مبلغ 

 است. یضرور  شوند، یکه تحت قرارداد مبادله م یخدمات ایکالاها و خدمات: مشخص کردن فهرست کالاها  نوع 

 کای)مانند دلار آمر  یارز معتبر خارج کیبه  دیهر کشور با یمرکز یها شده در بانک افتتاح یها ارز معتبر: حساب نوع 
 شوند. ی( نگهدار وروی ای

 شود یپول هر کشور به ارز معتبر در قرارداد مشخص م لیارز: نرخ تبد لیتبد نرخ. 

 شود یم نییقرارداد تع یاجرا یبرا یمشخص یقرارداد: دوره زمان یزمان اجرا مدت. 

 تفاوت ترازها در  یبرا یها، حد مجاز  در تراز حساب دیاز عدم تعادل شد یر یجلوگ یها: برا تفاوت در تراز حساب داکثر
 .شود یم نییمشخص )مثلا  شش ماه( تع یدوره زمان کی

 نیا هیتسو یبرا یزمیمدت قرارداد، مکان انیدر پا نشده هیماندن مبالغ تسو یها: در صورت باق حساب یینها هیتسو وهیش 
 .شود یم ینیب شیها پ تفاوت

 ها اختلاف در حساب هیتسو یها روش -2-7
 :شود یها به کار گرفته م اختلاف هیو تسو تیر یمد یقرارداد، چهار روش برا انیها در پا کامل حساب هیصورت عدم تسو در
 شود یداشته است، موظف م یکه صادرات کمتر  یشده و طرف دیتمد گریدوره د کی یمدت قرارداد: قرارداد برا دیتمد 

 ها صادر کند. را به اندازه تفاوت حساب یخدمات ایکالا  دشدهیدر مدت تمد

 اختلاف به ارز معتبر  یداشته است، ملزم به پرداخت نقد  یکه صادرات کمتر  یتفاوت حساب: طرف ینقد  پرداخت
 .شود یم یخارج

  خدمات به ارزش  ایکالا  دیداشته است، متعهد به خر  یکه صادرات کمتر  یخدمات از طرف مقابل: طرف ایکالا  دیخر
 .شود یم گریها از کشور د تفاوت حساب
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  ها را به  تفاوت حساب تواند یداشته، م یکه صادرات کمتر  یحق استفاده از حساب به شخص ثالث: طرف یواگذار
 46باشد. گریخدمات به کشور د ایبه صادرات کالا  لیمنتقل کند که ما یخص ثالثبه ش یتهاتر  یقرارداد واگذار  کیصورت 

 تهاتری واگذاری قراردادهای -۸

 یتجارت متقابل، به جا نیاز طرف یکینوع قرارداد انتقال تعهد است که بر اساس آن،  کیدر واقع  ،یتهاتر  یقرارداد واگذار  کی
 کیکننده،  شرکت مصرف کی تواند یشخص ثالث م نی. اکند یشخص ثالث واگذار م کیتعهدات خود، آن را به  میمستق یاجرا

 یفروش کالاها و خدمات در بازارها یلازم را برا ییباشد که تخصص و توانا یمرکز واسطه در واگذار  کی ای یمرکز مبادلات تجار 
 47آنها دارا است. یمناسب برا انیمشتر  افتنی ایو  یالملل نیب

اقدام معمولا  نیانجام دهد، ا یاز طرف متعهد اصل یندگیتعهدات متقابل را به نما شود یکه شخص ثالث متعهد م یموارد در
حال، اصولا در  نی. با اشود یمحسوب نم یتهاتر  یقرارداد واگذار  ،یندارد و از منظر حقوق یبه توافق متعهدله اصل یاز ین

 فرض شیصورت پ ممکن است به تیرضا نیاست. ا یضرور  یقرارداد اصل نیطرف وافقو ت تیرضا ،یتهاتر  یواگذار  یقراردادها
مجاز خواهد بود  نیاز طرف یکیتوافق،  نی. بر اساس ادیبه دست آ یا مذاکرات جداگانه یط ایشود و  حیتصر  هیدر متن قرارداد اول

 .دیکه تعهدات خود را به اشخاص ثالث واگذار نما
خدمات متعهد شده است، ممکن است به  ایکالا  دیقرارداد تجارت متقابل به خر  کیق مفاد که طب یا در اغلب موارد، صادرکننده

انجام تعهدات متقابل  رغم یتجارت متقابل، عل نیاز طرف یبرخ ،یطیشرا نینداشته باشد. در چن یاز یشده ن خدمات ارائه ایکالاها 
خدمات به کشور مقصد،  ایصادرات کالا  یعنیخود،  یتعهد اصل یقادر به اجرا یاتیعمل ای یصاداقت لیخود، ممکن است به دلا 

 نباشند.
 :شود یمختلف قرارداد م یها موجب انتفاع طرف زمیمکان نیا
 نیا یبا واگذار  توانند یتعهدات متقابل ندارند، م میمستق یفایبه ا یعمل ییتوانا ای ازین یلیکه به دلا  یصادرکنندگان 

 مند شوند. بهره گرید یها تعهدات به اشخاص ثالث، از منابع و فرصت

  طیکالاها را با شرا قیطر  نیاز ا توانند یدارند، م ازیخدمات موضوع قرارداد ن ایکه به کالاها  ییها واسطه ای دارانیخر 
 کنند. افتیدر  یتر  مناسب

 و  یگر  نقش واسطه توانند یرا فراهم کرده و م یمللال نیدر تجارت ب شتریب یر یپذ نوع قراردادها امکان انعطاف نیا
 48کنند. لیمشارکت چندجانبه را تسه

موضوعات مربوط به تعهدات  نیگوناگون و همچن یمختلف از کشورها یها طرف یر یدرگ لیبه دل یتهاتر  یواگذار  یقراردادها
 نیطرف تیقراردادها، الزام رضا نیا یاصل یها تیاز محدود یکیدارند.  ازین یو مشخص قیدق ماتیمتقابل، معمولا به تنظ

ممکن است  ییقراردادها نیچن ن،یدر متن قرارداد ذکر شود. علاوه بر ا یضمن طور به ایصراحت  به دیاست که با هیقرارداد اول
 49.رندیتجارت، ارز و کنترل واردات و صادرات قرار گ نهیکشورها در زم یو داخل یالملل نیب نیقوان ریتحت تاث

 دیون معاوضه -۹
در حوزه  دهیچیگسترده و پ یبا بحران ن،یلات یکایآمر  یکشورها ژهیو در حال توسعه، به یاز کشورها یار ی، بس۱۹۸۰در دهه    

به  یخارج ونیکشورها در بازپرداخت د نیا یاز ناتوان ی" معروف شد، ناشیبحران، که به "بحران بده نیمواجه شدند. ا ینگینقد
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اعلام کرد  یصورت رسم به کیکه مکز  ی، زمان۱۹۸2از اواسط سال  تیوضع نی. ابود یمال یها موقع و در چارچوب توافق
و  یمل یبر اقتصادها یمخرب راتیبحران، که تأث نی. ادیخود ندارد، به اوج خود رس یخارج ونیپرداخت د یبرا یکاف ینگینقد

نوآورانه و خلق  یها حل راه یبه جستجو  ر،بدهکا یدهندگان و کشورها وام ژهیو به ،یداشت، باعث شد جامعه جهان یالملل نیب
 50بپردازند. یالملل نیب یمال تیر یدر مد دیجد یها وهیش
و اجرا شد. علاوه بر  یطراح یالملل نیب یو تجار  یدر حوزه مال یا خلاقانه یها زمیبحران، ابزارها و مکان نیواکنش به ا در

 یابتکار  یها زمیمکان ها، یپرداخت بده یبرا دیجد یمنابع مال نیتأم ای ونید دیدر سررس دنظریتجد رینظ یسنت یابزارها
تنها  ابزارها نه نیپا به عرصه گذاشتند. ا با صادرات ونیبا سهام  و معاوضه د ونی، معاوضه دونید دیزخر ، باونیهمچون معاوضه د

 یجهان یبازارهادر  یمال دیجد یتوسعه ابزارها ساز نهیکنند، بلکه زم تیر یخود را مد یمال یها به کشورها کمک کردند تا بحران
 51شدند.

 ها : انعطاف در پرداخت وامونید معاوضه -۱-۹
قرارداد  کردند یتوافق م رندهیگ دهنده و وام روش، وام نی" بود. در اونی"معاوضه د زمیدوره، مکان نیمؤثر در ا یها از روش یکی

 ،یممکن بود از نظر اصل بده دیجد نید نیمعاوضه شود. ا دیجد ینیبا د یقبل نیمنعقد کنند که بر اساس آن، د ید یجد یمال
خود را  نیکه د ردیممکن بود بپذ نیمؤسسه دا ایمثال، بانک  یتفاوت داشته باشد. برا هیاول نیبازپرداخت، با د طیشرا اینرخ بهره 

روش به کاهش  نیشود. ا نیتوسط دولت کشور بدهکار تضم دیجد نیمعاوضه کند، به شرط آنکه د تر نییبا نرخ بهره پا ینیبا د
 52.آورد یقرارداد فراهم م نیطرف انیم یاعتمادساز  یبرا یا نهیو زم کرد یکشورها کمک م یفشار بده

 یکاهش تعهدات مال یبرا یعمل ی: راهکار ونید دیبازخر  -2-۹
 یمتیخود را با ق یخارج ونید توانستند یبدهکار م یکشورها زم،یمکان نیبود. در ا فیبا تخف یخارج ونید دیبازخر  گر،ید روش

سرعت  به توانستند یطلبکار م یها سو، بانک کیعمده داشت: از  تیراهکار دو مز  نیکنند. ا دینقدا  بازخر  ،یکمتر از ارزش اسم
 یها . نمونهکردند یصرف م ونیپرداخت د یرا برا یبدهکار منابع کمتر  یکشورها گر،ید یاز سو  وکنند  دایپ یبه پول نقد دسترس

 دیسررس یتوانست هر دلار بده یلیمثال، ش یوضوح قابل مشاهده است. برا به نیلات یکایآمر  یروش در کشورها نیموفق ا
خود را با  یدلار  ونیلیم 67۰ یخارج یاز بده یمینحدود  یو یدولت بول ن،یکند. همچن دیسنت بازخر  6۰ متیشده خود را به ق

خود را  یمنابع مال ،یکشورها اجازه داد تا ضمن کاهش فشار بده نیاقدامات به ا نیکرد. ا هیهر دلار تسو یسنت به ازا ۱۱نرخ 
 53دهند. صیباز تخص یداخل یها تیاولو یبرا

 گیری نتیجه
 یکاربردها ژهیو یها طیو مح یاقتصاد طیتجارت متقابل در شرا یها گفت که روش توان یشده، م ارائه یها لیبا توجه به تحل

ها شامل معاملات  روش نی. اکنند یم فایا ینقش مؤثر  یالملل نیب یتجار  یندهایدر فرا ن،یطرف ازیدارند و بسته به ن یمتفاوت
هستند که هر کدام  یتهاتر  هیسوآپ و تسو د،یخر  شیافست، پ ی(، قراردادهابک ی)با تقابلم عیمتقابل، ب دیساده، خر  یتهاتر 

 خاص خود را به همراه دارند. یها و چالش ایمزا
 یکالاها و خدمات بدون استفاده از ارز خارج شود، یمحسوب م یشکل مبادلات تجار  نیتر  ییساده که ابتدا یمعاملات تهاتر  در

 رد؛یگ یمورد استفاده قرار م تر نییبا توسعه پا یو در کشورها دهیچیکمتر پ یاقتصاد طیدر شرا شتریب وهیش نی. اگردند یمبادله م
 نیعمل کند. با ا هیاول یعنوان راهکار  به تواند یروش م نیمحدود است، ا یالملل نیب یبه ارزها یکه دسترس یچرا که در مواقع
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روش کاهش  نیبزرگ، استفاده از ا یها پروژه یمال نیتأم یمعتبر برا یبه ارزها ازیو ن یروابط اقتصاد یدگیچیپ شیوجود، با افزا
 است. افتهی

و در  افتهی توسعه یکشورها نیکه در روابط ب دیآ یشمار م تجارت متقابل به یها وهیش نیتر  شرفتهیاز پ یکیمتقابل،  دیخر  روش
شنده متعهد و فرو کند یم یدار یرا از کشور فروشنده خر  ییکننده کالاها روش، کشور مصرف نیحال توسعه کاربرد دارد. در ا

به  یتوافق موجب کاهش وابستگ نیکننده بازگرداند. ا را به کشور مصرف گرید یاز کالاها ینیآن مقدار مع یتا در ازا شود یم
 یمحدودساز  ن،ی. همچنبخشد یکننده را بهبود م کشور مصرف یاقتصاد طیشرا ،یداخل دیتول تیو با تقو شود یم یخارج یارزها

 .کند یم کمک یالملل نیب یاز نوسانات ارزها یناش یها سکیبه کاهش ر  یمبادلات ارز 
نفت،  رینظ یو صنعت یکلان اقتصاد یها در پروژه ،یتجار  یقراردادها نیتر  دهیچیاز پ یکیبه عنوان  بک یبا ایمتقابل  عیب روش

عرضه  داریخدمات خود را به کشور خر  اینوع قرارداد، فروشنده کالا  نیکاربرد فراوان دارد. در ا ها رساختیو ز  یساز  گاز، راه
( به یو تکنولوژ  یفناور  نهیخدمات )اغلب در زم ایاز درآمد حاصله را به صورت کالا  یبخش شود یآن متعهد م یو در ازا کند یم

 قیدق میتنظهستند،  شرفتهیپ یها یقراردادها معمولا  شامل مبالغ کلان و انتقال فناور  نیبازگرداند. از آنجا که ا داریکشور خر 
است. در  تیحائز اهم اریبس ییاجرا یها نیو تضم یانتقال تکنولوژ  ،یمال عمناب نیتأم ل،یتحو یبند  مفاد قرارداد از جمله زمان

دارند،  عیبه بهبود صنا ازیکه ن ییبه کشورها یها و انتقال فناور  پروژه یمال نیبه تأم تواند یروش م نیا ح،یصح یصورت اجرا
 رساند. یار ی

. شوند یبه کار گرفته م زین یرنظامیغ یها شکل گرفتند، امروزه در حوزه ینظام یها یافست که در ابتدا در همکار  یقراردادها
 عیبه توسعه صنا ،یتبادل کالا، خدمات و تکنولوژ  قیتا از طر  دهند یامکان را م نیدر حال توسعه ا یقراردادها به کشورها نیا

خود را در  یاز کالاها یشرکت فروشنده موافقت کند تا بخش کیقرارداد افست، ممکن است  کیمثال، در  یخود بپردازند. برا
 .کند یکمک م یصنعت یو توانمندساز  یامر به انتقال فناور  نیمونتاژ کند؛ ا ای دیکننده تول کشور مصرف

توسعه قرار دارند، مطرح  ریکه در مس ییشورهادر ک ید یتول یها پروژه یمال نیتأم یبرا یبه عنوان ابزار  زین دیخر  شیپ روش
لازم را  یمال نیتأم نده،یمبلغ موردنظر در زمان فروش آ افتیبا در  افتهی توسعه یکالا از کشورها دارانیروش، خر  نیاست. در ا

 یبرا یارز  ریبه ذخا ازین لیدر حال توسعه به دل یکشورها دکنندگانیتول یوه ممکن است برایش نی. اگرچه اآورند یفراهم م
 .شود یمؤثر شناخته م یمال نیابزار تأم کیبه عنوان  افتهی توسعه یزا باشد، اما در کشورها چالش یخارج یدهایخر 

نفت و گاز کاربرد  ،یدر بخش انرژ  ژهیبه و ع،یاز صنا یار یاست که در بس یو تجار  یمال نینو یاز ابزارها یکی زیسوآپ ن قرارداد
آن به دقت مشخص گردد تا از بروز  یو مال یتجار  ،یکه الزامات حقوق شود یم میتنظ یا قرارداد، مبادله کالا به گونه نیدارد. در ا

 یمناسب نهیگز  تواند یم ،یبزرگ اقتصاد یها در پروژه ییو بهبود کارا ها نهیشود. سوآپ با کاهش هز  یر یجلوگ ییمشکلات اجرا
 شود. دهیمستمر ممکن است کمتر د یاقتصاد یها تیباشد؛ اگرچه ارتباط آن با فعال

 یو استفاده از منابع ارز  یخارج یبه ارزها یکاهش وابستگ یبرا یبه عنوان ابزار  یتهاتر  هیتسو یموارد، قراردادها نیکنار ا در
 یروابط اقتصاد تیقراردادها امکان تقو نیاند، مناسب باشند. ا مواجه یکه با مشکلات ارز  ییکشورها یبرا توانند یم ،یداخل

 .آورند یرا فراهم م یالملل نیب یبه ارزها ازیبدون ن
مفاد  قیدق میتنظ نیو همچن نیطرف یو تجار  یاسیس ،یاقتصاد طیبه شرا یها بستگ روش نیاز ا کیهر  تیموفق ت،ینها در

در بلندمدت موجب رشد  توانند یمنجر شوند، م شرفتهیپ یها یو انتقال فناور  یداخل دیتول تیکه به تقو ییها وهیقرارداد دارد. ش
ها علاوه بر  روش نیا حیصح یانتخاب و اجرا ن،یشوند. بنابرا یجهان یدر بازارها هاکشور  یر یپذ رقابت شیو افزا یاقتصاد

 خواهد نمود. یانیدر حال توسعه کمک شا یکشورها یو تجار  یاقتصاد تیبه بهبود موقع ،یارز  یها سکیکاهش ر 
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Assessment of the Effectiveness of Various Countertrade Contractual Methods in 

Eliminating Trade Barriers 
 
Abstract 
Since the 1980s, significant developments in the field of international trade relations have led to 

the emergence of innovative methods collectively referred to as "countertrade." These methods, 

designed to facilitate trade exchanges, reduce barriers to international transactions, and enhance 

economic cooperation, have gradually become one of the key tools in global trade relations. 

Countertrade, as one of the modern economic approaches, plays a crucial role in achieving 

macroeconomic objectives, such as increasing the flow of goods and services, improving trade 

balances, and strengthening cross-border collaboration. The legal and economic analysis of 

contractual countertrade methods requires an examination of the fundamental objectives 

underlying these approaches. These objectives include securing financial and technical resources, 

enhancing the productive capacities of nations, and facilitating access to global markets. The 

present study provides a comprehensive analysis of various countertrade methods and, while 

offering concise explanations of each, evaluates their strengths and weaknesses. Among the most 



significant of these methods are barter, counter-purchase agreements, buy-back arrangements, 

and offset trade. This research adopts an analytical approach to explore the legal and economic 

implications of these methods on sustainable economic development and international 

interactions. By employing real-world examples and documented data, the study aims to deliver a 

thorough and practical analysis of countertrade. The primary objective is to present a detailed and 

applicable examination of countertrade practices and to assess their role in advancing 

international economic cooperation. 

 
Keywords: Countertrade, Counterpurchase, Buy-back Agreement, Offset Trade, Clearing 

Arrangement 


